j SCeF:tlieNmﬁrE (2)0\1/3” nnéliSis

Hacia un equilibrio en la
relacion sino-mexicana

Por QIN AILING*

4 de junio de 2013. Xi Jinping y Entique Pefia Nicto en una conferencia de prensa, luego de sostener conversaciones oficiales. Xinhua

UNQUE han pasado mas de

A’;res meses, la visita oficial del

residente Xi Jinping a Améri-

ca Latina significé para China y Méxi-

co (la segunda mayor economia de la

region) un peldafio importante en la
relacion bilateral.

Guo Cunhai, subdirector de la Ofici-
na de Sociedad y Cultura del Instituto
de América Latina de la Academia
China de Ciencias Sociales, quien est4
realizando una visita de estudio a
México, resalta que la visita de Xi ha
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establecido un buen marco para la co-
operacion reciproca. Por su parte, los
medios de comunicacién mexicanos
depositaron una gran esperanza en el
nuevo tipo de cooperacién bilateral.
Pero, segtin Guo, debido a la competi-
tividad industrial entre ambas nacio-
nes, a la gran dependencia geopolitica
que tiene México de EE. UU., entre
otros motivos, las dos partes afrontan
numerosos problemas si se trata de
avanzar, en gran medida, en la rela-
cién bilateral.

Balanza desfavorable

David Renato Néjera es consul de
México en Guangzhou, donde lleva ya
dos afios. Nunca antes habia estado
en China. En didlogo con esta perio-
dista, reconoci6 el desconocimiento
existente entre China y su pais. Sin
embargo, se mostré muy optimista
en lograr una mejora en la relacidon
bilateral y enfatiz6 la importancia que
tiene hoy México.

Entre las impresiones que Néjera




tiene de China figura el hecho de que
hay mucho 4nimo en el pafs, de que
el pueblo chino tiene esperanzas en el
futuro y que se esfuerza por ello. En
su opinidn, otros paises y pueblos se
preocupan mucho por los cambios y
se sienten inseguros. '

Néajera reconocio también los
problemas existentes en la relacién
bilateral, principalmente la balanza
comercial desfavorable para México,
cuya brecha ha aumentado, conside-
rablemente, en los tltimos afios. “Chi-
na y México son competidores direc-
tos entre si. Estamos en una similar
fase de desarrollo, o sea, fabricamos
los mismos productos. En resumen,
tenemos muchas semejanzas en mu-
chos aspectos”.

Existe un gran desequilibrio comer-
cial entre ambas partes, a pesar de
que hay diferencias en las estadisticas
proporcionadas por las dos naciones.
Segun los calculos mexicanos, las ex-
portaciones chinas sumaron 56.000
millones de délares en 2012, mientras
que las exportaciones mexicanas solo
alcanzaron los 5000 millones. No
obstante, de acuerdo con la Aduana
de China, las exportaciones chinas
a México de 2012 totalizaron unos
27.500 millones de dolares y las
mexicanas sumaron 9160 millones.
De cualquier manera, las dos partes
han llegado a la conclusién de que
los productos mexicanos, en compa-
racion con los chinos, enfrentan una
posicién desfavorable.

Cuando algunos chinos destacan
que “China es el segundo socio comer-
cial de México, después de EE. UU.”,
Néjera afiade siempre: “Qué pena que
Meéxico no sea el segundo para China”.

Néjera sostiene que, lamentable-
mente, la relacién sino-mexicana no
recibe una atencion suficiente en el
pais asidtico. Si tomamos como refe-
rencia la cifra de 56.000 millones de
dolares, Ndjera sostiene que este volu-
men comercial entre China y México
es mayor que el que hay entre China y
Francia (el intercambio comercial en
2012 fue de unos 51.000 millones de
ddlares). “Pero los chinos, acé, suelen
hablar de Brasil, Argentina, Cuba y
Venezuela”.

Guo Cunhai sefiala que uno puede
encontrar productos hechos en Chi-
na en los centros comerciales de la

Ciudad de México y de Canciin. Casi
todos los pequefios productos electro-
nicos que se venden en los metros de
México provienen de China. Incluso,
cuando él desea comprar alglin pre-
sente para sus familiares, trata de no
obsequiar articulos que lleven el re-
gistro de “Hecho en China”.

Néjera considera que México es
un pais bastante desarrollado y tiene
una gran variedad de industrias. Sin
embargo, para Guo Cunhai, a México
le falta desarrollar tanto su capacidad
industrial como su competitividad,
si se las compara con China. Mencio-
nemos un ejemplo: el coste de fabri-
cacion de una camiseta sencilla con
cuello redondo en México equivale al
precio de venta de las que son impor-
tadas de China. Pefia Nieto sabe muy
bien que hay aspectos negativos en la
relacién bilateral y quiere mejorar la
situacion.

Pefia Nieto sabe muy bien
que hay aspectos negativos
en la relacion bilateral y
quiere mejorar la situacion.

En los ultimos diez afios, China ha
ganado rdpidamente la fama de “fa-
brica del mundo”. El ejemplo citado
anteriormente explica el hecho de que
China no solo afronte problemas de
antidumping con EE. UU. y la Unién
Europea, sino también con otros pai-
ses.

Los medios mexicanos creen que
China es la tnica que se ha benefi-
ciado del comercio bilateral. En este
sentido es facil comprender que esta
insatisfaccién por el lado mexicano es
la razén por la que, en estos tltimos
afios, México ha sido uno de los paises
que ha tenido mas casos de antidum-
ping contra China.

La busqueda de
un equilibrio

Parece que la desafeccién mexicana
ha cambiado de la noche a la mafiana,
pues el nuevo presidente, Enrique
Pefia Nieto, ha izado la bandera de
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la reforma y se ha mostrado muy en-
tusiasmado por mejorar la relacion
sino-mexicana. El Gabierno chino ha
respondido a su intencién con una ac-
titud positiva.

Sin embargo, dicha actitud llana
hacia la cooperacion politica, équé
ventajas traerd? Ademads, écuantos
recursos y esfuerzos dedicara China,
que mantiene una posicién ventajosa,
para resolver el desequilibrio comer-
cial con México? Guo Cunhai tiene su
opinion al respecto.

China, que es un miembro activo en
el comercio mundial, demanda mate-
rias primas de las zonas no desarro-
lladas de América Latina y Africa, y
busca exportar productos industriales
acabados. Para la mayoria de paises
de estas regiones, esa necesidad va de
la mano con su situacién local, pero
México es un caso excepcional. Debi-
do a la similitud entre los dos paises
tanto en su fase de desarrollo como
en su estructura industrial, México,
que también desea desarrollar su
industria, no quiere que demasiados
productos chinos tengan impacto en
su industria local. Asimismo, no espe-
ra que la materia prima sea alguno de
sus principales productos de exporta-
cion.

“China necesita principalmente pro-
ductos mexicanos en sectores como
la energia, la mineria, la agricultura
y la pesqueria”, expresa Guo Cunhai.
Pero en México se ha nacionalizado el
petrdleo y la inversion extranjera no
puede ingresar en este sector. “Lo que
Meéxico puede ofrecerle a China es
poco”, indica Guo.

Néjera, por su parte, espera que
las pymes chinas traigan inversion
con productos de alto valor agregado,
con algin contenido tecnolégico y
que pueda generar puestos de traba-
jo para la poblacién local. Segiin su
punto de vista, las pymes poseen un
desarrollo més sano y sostenible, en
comparacién con las grandes empre-
sas estatales chinas que adquieren,
habitualmente, recursos energéticos y
minerales.

Najera considera que, en los tiltimos
20 aflos, México se ha beneficiado
mucho del Tratado de Libre Comer-
cio con América del Norte. Gracias
al acelerado desarrollo, la economia
mexicana ha pasado de tener grandes
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limitaciones a ser muy abierta. Al
mismo tiempo, cuenta con una buena
base industrial y un buen entorno de
inversion.

“Serfa ideal que creciéramos juntos
y que ambas partes ocuparan una me-
jor posicion en la economia mundial.
Por ejemplo, China podria invertir en
la industria automovilistica mexica-
na y contribuir a que dicho sector se
desarrolle. Tanto China como México
podrian distribuirse el trabajo y coor-
dinar: t produces llantas y yo, volan-
tes”.

Establecer un marco legal de tra-
tados comerciales es, segiin Néjera,
otra forma importante de resolver el
desequilibrio comercial. Citamos otro
ejemplo: muchos mariscos mexica-
nos son comprados por comerciantes
estadounidenses a un precio muy
barato y son transportados después a
Estados Unidos. Luego de ponerles la
etiqueta de EE. UU. son exportados a
China. Es decir, los mexicanos se be-
nefician muy poco del proceso.

Muchos analistas chinos especiali-
zados en América Latina abogan por
una mayor inversion de las empresas

7 de abril de 2013. Enrique Pefia Nieto interviene en el Foro de Boao, celebrado en la isla china de

chinas en México y por una mayor
compra de productos locales, con el
fin de disminuir el abultado déficit
comercial y aliviar o, incluso, acabar
con la desafeccién de México. Empe-
ro, evidentemente, China ha dejado
atras la fase diplomatica de “tomar en
cuenta el sentimiento”. Es imposible
que el pais invierta en proyectos inne-
cesarios y no estamos seguros de que
los rubros en que China desea invertir
cuenten con el respaldo mexicano.

Guo Cunhai tiene una profunda
impresion de los dos grandes proyec-
tos de China en México, uno de ellos
en el sector de la infraestructura. La
gran metropoli mexicana se divide en
dos zonas: la Ciudad de México vy el
Estado de México. China espera cons-
truir una linea ferroviaria que conecte
ambas zonas. Lamentablemente, el
proyecto no marcha bien.

Otro proyecto se ha establecido en
Canctn, ciudad que Guo acaba de
visitar. Los residentes chinos querian
levantar alla un Mercado del Dragén
(Dragon Mart), a donde transportar
la mercancia china y convertirlo en
un centro distribuidor hacia México,

América Central y, asi, a toda Amé-
rica. La poblacién protestd por eso,
argumentando consideraciones am-
bientales y la preocupacion de que la
mercancia china tenga algin impacto
en el mercado local.

El turismo es otra industria que
México prefiere promover en China.
La parte mexicana quiere que China
llegue a ser el mayor pais emisor de
turistas de Asia para México. Sin em-
bargo, debido a la distancia geografica
y al poco conocimiento mutuo, no es
realista que el namero de turistas chi-
nos en México suba, notablemente, a
corto plazo.

A pesar de que los dos paises han
expresado su intencién de cooperar y
de que la parte china busca reducir el
déficit comercial, la forma de hacerlo
sigue siendo un problema que necesi-
ta del respaldo de ambas partes.

Ampliar la cooperacion

Al explicar por qué el presidente
mexicano desea fomentar la coope-
racion con China, Néjera sefiala que
la influencia de China en la politica y
economia mundial es cada vez mayor.
Meéxico debe “jugar junto con China”
y encontrar oportunidades de coope-
racién.

No puede omitirse el factor que
representa el propio presidente Pefia
Nieto, quien realiz6 dos viajes a China
cuando era gobernador del Estado
de México. El mandatario esta in-
teresado en el pais asiatico y en sus
conocimientos. “Pefia Nieto sabe muy
bien que hay aspectos negativos en
la relacion bilateral y quiere mejorar
la situacion”, agrega Néjera. Con una
actitud mas abierta, el jefe de Estado
espera que la relacién avance y que
China tenga un papel constructivo en
el desarrollo de México.

A diferencia de los objetivos que
Meéxico tiene en el &mbito econémico,
parece que China toma mas en cuenta
lo politico.

México, la segunda economia de
Ameérica Latina, se localiza en Amé-
rica del Norte y es vecino del Caribe,
su cultura es latinoamericana y ejerce
influencia en toda la regién. Por otro
lado, la parte continental de China
no puede establecer consulados en
la mayoria de los paises de América
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Central, que mantienen relaciones
. diplométicas con Taiwan, razén por
~ la cual México desempeiia un rol muy

importante en la relacién entre China

y aquella region.

Cuando se dice que América La-
tina es el “patio trasero de Estados
Unidos” se asocia mas a la idea de
una relacioén sino-latinoamericana
que restringe el papel de EE. UU. Sin
embargo, numerosos especialistas
sostienen que, debido a la relacién
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de cooperacién con otros paises de
Ameérica Latina y del Pan-Pacifico,
como China y Japén. De este modo
quiere alcanzar una politica exterior
diversificada y aliviar asi esta depen-
dencia.

Néjera considera que el mejora-
miento de la relacién sino-mexicana
no ha recibido presiones por parte
del Gobierno estadounidense. Por su
parte, Zhang Sengen, investigador
del Instituto de América Latina de la
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“Cuando les preguntamos a los chi-
nos que solicitan una visa a México
qué saben de nuestro pais, suelen de-
cir que estd muy cerca de Argentina, ¥y
lo cierto es que nos encontramos lejos
de Argentina —sefiala Najera—. Otros
creen que nuestro idioma oficial es el
francés”.

Por otro lado, las informaciones
sobre China que provienen de medios
europeos y estadounidenses tampoco
brindan un completo panorama en
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9 de abril de 2013. Stand de México en la IX Feria de Turismo Emisor de China, celebrada en Beijing. CFP

geopolitica y econémica, asi como a la
considerable dependencia que tiene
México de EE. UU., la mejora de la re-
lacién sino-mexicana no tendra gran
influencia en la relacién mexicano-
estadounidense, que seguira siendo la
mas importante para México.

Otra impresion que Guo tiene de
México es la profunda influencia esta-
dounidense en el pais azteca. El pue-
blo mexicano tiene un sentimiento de
amor y odio hacia EE. UU. Al ser este
un pais muy desarrollado, cualquier
fuerza politica que asuma el poder
en México no logrard librarse de la
dependencia de EE. UU. Justamente,
debido a ello, México busca relaciones

Academia China de Ciencias Sociales,
recuerda que la inversién china en
aflos anteriores se concentraba, prin-
cipalmente, en paises de tendencia
izquierdista, como Brasil, Argentina,
Venezuela y Bolivia, pero que la re-
cuperacién de aquellas inversiones
enfrentaba problemas. Por lo tanto,
Zhang considera que la inversién
china en América Latina debe, desde
ahora, prestar mas atencion a la ren-
tabilidad de sus fondos y al ambiente
de inversion.

Sin embargo, para Najera, ademés
de la balanza comercial desfavorable,
hay otro obstéculo: el desconocimien-

to mutuo.

México.

“Si estds en México y le preguntas
a los mexicanos como es China res-
ponderdn que todos los chinos mon-
tan bicicleta, tienen trenzas y que se
llevan sus dos manos al pecho. Los
mexicanos hemos descubierto en los
supermercados que muchos produc-
tos vienen de China y nos pregunta-
mos: {como pueden elaborar tantas
cosas?”.

Entonces, parece demasiado lejano
el dia en que se pueda hablar de un
desarrollo de la relacién sino-mexica-
na a grandes saltos. &

Din Adling es periodista de South Reviews.




